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ASolucao Q.\Vend B

No mundo moderno a comunicacao digital ja faz parte da realidade de todas as
classes sociais.

Nunca houve um cenario tdo propicio para levar essa facilidade para as empresas
em forma de beneficios.

Para tornar mais facil o trabalho de quem atua com vendas externas e precisa gerir
muita informacé&o conscientemente, nés criamos o Q.Vend.

Vocé pode usar o nosso aplicativo em tablets ou smartphones e levar para
gualquer lugar. Nao precisa ter internet onde o cliente esta para poder registrar
um pedido. Isso permite alcancar 100% dos seus clientes.

Além disso, 0 Q.Vend como solucéo de tecnologia, pode ser integrado ao seu
sistema, permitindo vocé automatizar o seu processo de vendas fim a fim.
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O Q.Vend foi desenhado para atender empresas de qualquer tamanho:
« Microempreendedores Individuais (MEI)
Micro, Pequena, Média e Grandes empresas com forca de vendas

externas
* Vendedores autbnomos
 Representantes comerciais

E uma Unica aplicacdo mas que atende & diversos segmentos de negacios.

Na rua, ele pode ser usado por quem precisa estar visitando clientes para fechar
pedidos.

No escritorio, ele conta com uma retaguarda para o time comercial que precisa
fazer o planejamento e acompanhamento das areas de vendas.
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Quando falamos no Q.Vend entendemos que ele ndo é tdo somente um aplicativo
para smartphones ou tablets, mas sim uma solucao de apoio a vendas que:

« Atende o vendedor que estanarua

« Atende o time comercial no gestéo das areas de vendas

« Atende as necessidades de informacéo paratomada de decisao

O aplicativo mantém um histérico de 12 meses de informacdo e independe de
internet pra gerar o pedido. Tem regras de negocio parametrizaveis para apoiar o
vendedor e as empresas para realizarem uma venda consciente sem destruir valor.

Faz uso da Internet quando disponivel para levar o pedido até a sua empresa, €
interage com a plataforma na Web para deixar vocé sempre atualizado.

A Console do Q.Vend na Web concentra toda a informacéo necessaria para operar o
sistema e conta com recursos de geolocalizacéo para mapear clientes, vendedores
e areas de vendas para suporte a gestdo comercial da empresa.
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Principais beneficios

Com a solucao Q.Vend vocé consegue:

Negociagao
Economia consciente de
precos e prazos

Gestao com
Aumento de recursos

produtividade de Geo
localizacédo

Aumento de
vendas

Sigilo completo
de custo e
margem

www.gvend.com.br

Agilidade

Melhor imagem
para sua
empresa
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A economia € o primeiro beneficio conseguido com o uso do Q.Vend, pois ele:

- Reduz o custo de papel, catalogos etc., sendo assim uma alternativa sustentavel.
- Reduz custos com comunicacéo e elimina a redigitacao.
- Evita retrabalho com erros de transcricdo de pedidos feitos em outras midias.

- Reduz o tempo gasto entre fazer um pedido e ele chegar na empresa, ser
faturado, expedido e entregue ao cliente.
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Negociacao i

Outro beneficio é fazer negociacdes conscientes sem perder dinheiro, conseguindo:

- Desconto maximo controlado pelo aplicativo apos configurado de acordo com as regras
da sua empresa.

- Calculo da rentabilidade de cada produto do pedido no momento da negociacéo.

- Desconto maior no item, mas mantendo a rentabilidade positiva do pedido.

- Negociacao flexivel de precos para compensar outros descontos.

- Trés niveis de algada com fluxo de aprovacao na retaguarda.

- Célculo do valor da comissao no ato do pedido.

- Definicdo automatica da condicdo de pagamento e frete conforme valor do pedido.

- Uso de varias tabela de precos.
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Com o ganho na negociacéo e a facilidade de ter todas as informac6es em maos,
outro beneficio direto € o aumento nas vendas por ter:

- Facilidade de encontrar a informacédo e um historico de compras do cliente de até 12
meses.

- Agilidade na confeccéo do pedido com uso do Assistente de Vendas que sugere outras
oportunidades de vendas.

- Autonomia para negociar condi¢cdes especiais sem precisar consultar supervisores ou
gerentes e sem perder a rentabilidade do pedido.

- Facilidade de alcancar mais clientes com aumento da produtividade.

- Possibilidade de visitar mais clientes com o a auxilio da localizagéo geografica para
sugerir o melhor caminho de percurso.
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Mais um beneficio é a grande vantagem do uso da tecnologia.
Com o Q.Vend vocé tem:

- Rapidez e informac&o sempre atualizada a qualquer hora para.

» Ter facilidade de fazer um pedido

* Consultar a carteira de clientes

» Consultar o catalogo de produtos

* Ter o pedido validado eletronicamente antes do envio

* Enviar orcamentos de qualquer lugar na hora que vocé precisa.
* Fazer copia de pedido/orcamento para um novo pedido.

* Consultar histérico de vendas

« Consultar titulos em aberto do cliente

- Atualizagao constante:

Do cadastro de precos e produtos.

Do cadastro de clientes e titulos em aberto.
Do historico de evolucao dos pedidos.
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Mais um beneficio é o ganho de produtividade que pode ser comprovado
comparando o “antes” e o “depois”, em atividades como:

- Pedidos feitos mais rapidamente.

- Pedidos chegando e sendo processados com mais agilidade na empresa.

- Antecipacéo da separacado de carga, emisséo de nota fiscal e demais documentos.
- Logistica de entrega mais rapida para o cliente.

- Vendedor conseguindo fazer mais visitas e alcancando mais clientes.

- Incrementacdo das vendas e consequente aumento dos ganhos por comissao.

- Melhor negociacéo de preco e prazos.
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Alavancar a forca de venda depende também da estratégia da empresa e de sua
equipe comercial na retaguarda.

O Q.Vend oferece funcionalidades com recursos de geoprocessamento para:

Organizar os vendedores por areas de vendas dentro da area de atuacao da empresa

- Organizar o escopo de atuacédo das areas de vendas com poucos cliques

- Associar os clientes as areas de vendas

- Organizar a agenda do vendedor sugerindo um melhor caminho de percurso para 0 mesmo
- ldentificar onde e quando o pedido foi confeccionado

- ldentificar visualmente a evolucao do trabalho do vendedor

- Acompanhar a evolucédo da carteira de clientes: ativos, sem pedidos e até mesmo indicando a
necessidade de resgate de clientes inativos
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Custo e Margem B

Outra grande vantagem é néo ter custos e margens publicamente conhecidos,
garantindo:

- Sigilo do custo de aquisicdo da mercadoria pela area de compras.

- N&o divulgacado da margem de comercializagao do produto.

- Seguranca da negociacdo mantendo o sigilo de custo e margem de cada produto.
- O ndo vazamento de informagfes estratégicas para a concorréncia.

- Preservacao de Informacg@es confidenciais.
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Branding Cre

A imagem da empresa e a confiabilidade na marca séo fortalecidos, pois:
- O uso de tecnologia esta associado a competéncia.

- A utilizac&o adequada de sistemas gera resultados positivos.

- Usar tecnologia € sinbnimo de empresa que cresce e investe.

- A transparéncia da saude financeira da empresa fica evidenciada.

- E um indicador que a empresa esta atualizada.

- Significa um diferencial com relacé&o a concorréncia.

- O fator confiabilidade est4 associada a imagem da empresa.
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O aplicativo Q.Vend trabalha com 5 grupos principais de funcionalidades que dao
acesso as demais, tornando o seu uso bem intuitivo:

- Sao elas:

+ Cadastro de Produtos.

+ Cadastro de Clientes.

+ Confeccéo de Pedidos.
* InformagGes Gerenciais.
* Sincronizacao de Dados

Isso torna o aplicativo facil de aprender, facil de usar e facil de gerir, além de manter uma
base de dados atualizada para tracar o perfil de desempenho de vendas.



http://www.qvend.com.br/

www.gvend.com.br

Produtos P

UM T xAKg
Bel THES546771 208 Prece

Aol TRND0SS21 3285 Preco

Estoque 793 RE1A20

CAPACETE PARA CICLISTA
Nix1%0g

Rel TH0AY21 1 02ZI6Preco:

Fatogue 295 RN L0

CARREQADOR PARA COLULAR
Misidyg

Aot 700432104126 Prece
Estogue 3550 RI2AMD

Na funcionalidade “PRODUTOS” vocé tem as seguintes facilidades:

- Dados basicos e adicionais dos produtos.

- Dados adicionais personalizados de acordo com a necessidade da empresa
- Cadastro por empresa representada.

- Classificacdo por categoria.

- Catadlogo com multiplas imagens.

- Grade de produtos.

- Pedido inimo.

- Mdltiplas tabelas de preco.

- Controle de estoque.

- Regras de comissionamento.
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Clientes

Na funcionalidade “CLIENTES” vocé tem as seguintes facilidades:

- Dados bésicos dos clientes.

- Carteira de clientes por vendedor.

. Condicdo de pagamento personalizada.

- Registro de visitas.

- Tabela de precos por cliente

- Relacéo de titulos em aberto.

- Histérico de compras dos ultimos 12 meses
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Na funcionalidade “PEDIDOS” vocé tem as seguintes facilidades:

- Confeccéo do pedido de vérias naturezas.

- Consulta ao histérico de pedidos dos ultimos 12 meses.

- Mecanismo de busca por nome, cédigo, categoria etc.

- Controle de entrada por item, grade com validacdo de multiplos.

- Catalogo de produtos com multiplas imagens.

- Assistente de Vendas com historico de compras, produtos em ofertas ou langamentos,
classificacao personalizada dos produtos, produtos em contrato.

- Controle de rentabilidade/desconto por item com trés niveis de al¢ada.

- Relagdo dos titulos em aberto com alerta dos vencidos.

- Validag&o do limite de crédito com alerta.

- Condicdo de Pagamento ou Frete automaticos pelo valor do pedido

- Possibilidade de coletar assinatura eletronicamente.

- Leitura de cddigo de barras

- Envio de envio de copia de pedido por whatsapp e/ou e-mail

- Fazer copia de pedido/orgamento.
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Na parte informacional do aplicativo estdo disponiveis os seguintes indicadores:

- Indicadores de Vendas,

- Grafico de Venda e Metas

- Grafico de Quantidade de Pedidos e Metas
- Grafico de Ticket Médio e Metas

Na Console da Web vocé tem uma série maior de indicadores, por exemplo:
- Indicadores de Vendas por Produto

- Indicadores de Vendas de Vendedor

- Indicadores de Vendas por Cliente

- Indicadores de Vendas por “Melhor Caminho”

- Indicadores de Volume de Pedidos

- Indicadores de Ticket Médio

- Evolugao da Carteira de Clientes

Todos os indicadores possuem diversos filtros de informag&o par vocé montar o seu
melhor cenario de pesquisa com informacéo on-line.
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A Console é anossa aplicacao web responsavel por conectar todos 0S recursos:

Da mesma forma que o aplicativo, a Console € dividida em 5 macro funcionalidades:
A Administracdo concentra todos 0s recursos para gestao dos usuarios, permissao e
acessos, integragdo com sistemas, notificacdes, recursos extras no aplicativo etc.

Vendas possui todos 0s mecanismos para a gestédo dos pedidos, fluxos de aprovacéo,
relatérios de gestao, definicdo de metas e célculo de comissdo, além do monitor de
vendas.

Clientes mantem o cadastro de clientes, contratos, plano de visitas, melhor caminho,
registro de visitas, limite de crédito, titulos em aberto etc.

Produtos mantem o catalogo de produtos, grades, categorias, tabelas de preco etc.

Indicadores é a parte informacional do sistema com informacfes em formas de Mapas,
Graficos e Relatorios.
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. Concentrador :
Aplicacéo de Servico de Slst~ema
para Tablets e Gestao do

Smartphones Cliente

(ERP)

informagdes na Integracéo
Internet Web Service

A solucédo Q.Vend tem o seguinte modelo de arquitetura usando os recursos de
computacdo na nuvem para integracao com o sistema de ERP do cliente.

A integracdo comeca na facilidade da empresa alimentar uma base na internet com as
informacBes necessarias para o time de vendas emitir os pedidos.

A troca de dados entre a empresa e o concentrador do Q.Vend na nuvem ¢€ feita através de um
Web Service (API) que pode ser conectado com qualquer sistema.

O concentrador de informacbes na internet é o responsavel por distribuir as informacgtes
paracada tablet ou smartphone de cada vendedor com os dados personalizados conforme sua
carteira de trabalho.

As informacdes colhidas de cada dispositivo fazem também o caminho inverso até o sistema da
empresa.
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Contato P

Site
www.gvend.com.br

Aplicativo
https://play.google.com/store/apps/details?id=br.com.gvend

e-mail
equipe@qvend.com.br

Telefones

(21) 3005-5092

(24) 99964-7707 (Q

Endereco

Rua Professora Angélica Lopes de Castro, 160 25655-430 - Petropolis - RJ
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